
Resumen:
NOMBRE DE LA EMPRESA:

RAZÓN POR LA QUE SE FUNDO:

CÚAL ES MI PRODUCTO O SERVICIO Y EN QUE
CONSISTE:

OBJETIVOS DE LA EMPRESA: 



FODA
FORTALEZAS: OPORTUNIDADES:

DEVILIDADES: AMENAZAS:



SOCIOS CLAVE:

ESTRUCTURA DE
COSTO:

FLUJO DE
INGRESOS:

ACTIVIDADES
CLAVE:

RECURSOS CLAVE: CANAL:

PROPOSITOS DE
VALOR:

RELACIÓN CON EL
CLIENTE:

SEGMENTOS
DE CLIENTES;

Business Model Canvas
PRODUCTO / SERVICIO

FECHA: VERSION :



Creadores de alegrías Alegrías

Aliviadores de frustraciones

Productos y servicios

Describen cómo tus productos y
servicos crean alegrías a los clientes

Describen los resultados que quieren
conseguir los clientes o los beneficios

concretos que buscan

Describen cómo tus productos y
servicos crean alegrías a los clientes

Esta es una lista de productos y
servicios alrededor de los cual se
construye una propuesta de valor

Propuesta de Valor

Frustraciones

Trabajos del cliente

Describen los malos resultados,
riesgos y obstáculos relacionados con

los trabajos del cliente

Describen aquello que intentan
resolver en su vida personal y

laboral tal como lo expresan con
sus propias palabras

PROPUESTA DE VALOR: SEGMENTO DE CLIENTES:


